Luksus w cenie standardu

Cafa Polska kupuje w Zabrzu auta roczne marki Mercedes i Audi po okazyjnej cenie i w idealnym stanie

Zabrze stalo si¢ nieoczekiwanie centrum sprzedazy jakze
luksusowych samochodéw dwéch prestizowych niemieckich
marek: Audi oraz Mercedes. Od kilku tygodni klienci z calego
niemal kraju wyjezdzajq od nas prawie nowiutkimi egzem-
plarzami swoich wybranych i ulubionych modeli spod znaku
blyszczacej gwiazdy lub czterech splecionych két. Okazuje sie
bowiem, iz wtasnie w Zabrzu rozpoczat swa dziatalnosc jedy-
ny w Polsce ,stacjonarny” salon sprzedazy tzw. aut rocznych
tych marek. Wymarzone modele w idealnym stanie i z sym-
bolicznym wrecz przebiegiem mozna tu naby¢ z nawet 30-
-procentowym upustem. A to oznacza czasem oszczednosci
siegajace az 100 tysiecy ztotych!

W praktyce oznacza to, iz luk-
susowego Mercedesa C-klasy
mozna kupic juz od 100 tysiecy
zlotych, a jeszcze bardziej presti-
zowg E-klase od 120 tysiecy zto-
tych. A wiec s3 to kwoty odpo-
wiadajace temu, co trzeba wydac
na zakup wiekszych modeli spod
znaku mniej renomowanych i
,standardowych” marek: Peuge-
ota, Opla czy Forda. Niektorym
trudno w to uwierzy¢, iz za te
pienigdze mozna kupi¢ prawie
nowego Mercedesa.

- Na miano auta rocznego za-
stugujq tylko i wytqcznie pojazdy
posiadajqce nieskazitelnq histo-
rie oraz petnq gwarancje produ-
centa - wyjasnia Mariusz Gra-
lok, szef zabrzarskiego salonu,
ktory prowadzi dziatalno$¢ przy
Scistej wspotpracy z oficjalnymi
dealerami Marcedesa i Audi w
Niemczech.

Wiasnie w Niemczech kazdy
pracownik koncernu samocho-
dowego ma prawo kupi¢ nowy
pojazdzodpowiednim upustem.
Po roku pojazd ten zostaje przez
pracownika sprzedany do sktadu
samochodéw rocznych tzw. po-
pracowniczych (z niemieckiego:
Jahreswagen), bedacego firma
- c6rka danego koncernu samo-
chodowego. Tam samochody te
poddawane s3 bardzo skrupu-
latnym badaniom technicznym,
a ich petna oferta przekazywana
zostaje wprost do zabrzanskiego
salonu.

- U nas nie ma mowy o samo-
chodach ,lekko bitych” czy ,deli-
katnie przetartych” Samochody
cho¢ z poprzedniego rocznika,
czasem majq zaledwie kilka mie-
siecy i nawet niedotarte silniki. Zas
podawane ceny brutto sq cenami
koricowymi, zawierajgcymi ak-

cyze, podatek VAT oraz wszelkie
koszty zwigzane z rejestracjq po-
jazdu - zapewnia Gralok.

Auto roczne praktycznie za-
mawia sie tak samo, jak nowe.
Oferta zabrzanskiego salo-
nu nie ogranicza sie¢ w zaden
okredlony sposéb. Klient moze
zamowi¢ sobie dany model w
okreslonej wersji i wyposazeniu.
- Na udostepnianych nam skta-
dach magazynowych znajduje
sie nieustannie okotfo 20 tysiecy
samochoddw. Szansa, ze skon-
figurowany przez klienta pojazd
nie jest dostepny, praktycznie nie

istnieje. Okres dostawy pojazdu
do naszego salonu w Zabrzu wy-
nosi co najwyzej 14 dni — dodaje
z kolei Bogdan Bieniek, pracow-
nik personelu salonu. - Jesli ktos
ma mniej sprecyzowane gusta,
moze wrecz tego samego dnia

wyjecha¢ jednym z
kilku  wystawionych
w naszym salonie
egzemplarzy ekspo-
zycyjnych.

Salon - zlokalizo-
wany tuz przy wjez-
dzie do Zabrza od
strony Gliwic (ul. Wol-
noéci 1) prowadzo-
ny jest przez spétke
»Auta Roczne” - part-
nera najwiekszych i
najpopularniejszych
instytucji ~ finanso-
wych sektora samo-
chodowego w Polsce
m. in. EFL, Raiffeisen
Bank, BRE-Leasing,
Volkswagen  Bank,
Getin Bank. Dzieki
temu przy zakupie aut rocznych
istnieje mozliwo$¢ skorzystania
takze z szerokiej oferty zaréwno
kredytowej, jak i leasingowe;j.
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